Jornada do
empreendedor

Definindo o Produto Minimo
Viavel da sua startup

ol R o = B
M .“.41‘.-

Jr'i"f""-!I
-

S
S

rCJ
VENTURE BN DER

-




Querido(a) empreendedor(a), chegamos ao ®
terceiro episodio da sua jornada. Até aqui, vocé
aprendeu a formular uma ideia inovadora e tirar
sua startup do papel e compreendeu a
Importancia de ter o seu modelo de negdcio
definido, o que vai além daqguelas nomenclaturas,
como o Thiago bem pontuou no 2° episédio.

Mas se vocé esta chegando por aqui agora, antes
de prosseguir com seu aprendizado, volte duas
casas e confira os primeiros episodios da série no
Space, nossa comunidade exclusiva.



https://space.fcjventurebuilder.com/jornada-do-empreendedor-ep-01/
https://space.fcjventurebuilder.com/jornada-do-empreendedor-ep-02/




O tao famoso MVP

Com certeza, vocé ja ouviu falar sobre o MVP,
minimum viable product, em inglés. Esse
produto minimo viavel, como é chamado em
portugués, &, basicamente, as primeiras
engrenagens do seu negdcio. E a base do seu
produto/servico. E onde a magia comeca, na
pratica.

Mas vocé sabe por que o MVP é tao importante?
Justamente porque ele leva a sua solucao ao
mercado — que é elaborada de forma bem
simples e objetiva nesse primeiro momento —
e capta informacdes relevantes sobre clientes, o
mercado e a sua propria solucao. Dessa forma,
VOCEé consegue estudar, com base em dados
reais, 0 que sua startup esta fazendo certoe o
que precisa ser melhorado. Isso tudo com um
esforco minimo do time.

Mais do que Isso, um bom MVP consegue gerar
uma base de dados que sua empresa pode utilizar
para melhorar ou reformular a solucao, para
entender melhor o perfil de consumo dos clientes §
em potencial e até para compreender os passos da
concorréncia.

No fimm das contas, o MVP € a chave para tornar
seus clientes mais felizes! (Afinal de contas, sua
startup tera em maos todas as informacoes
necessarias para criar um produto final que val
realmente atender as dores dos consumidores.)
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Mas por que uma startup
precisa de MVP

O MVP nada mais é do que uma metodologia de desenvolvimento de novos
produtos ou servicos que faz parte do método Lean Startup, que estabelece
uma abordagem cientifica para a criacao e gerenciamento de startups, de
modo que o produto desenvolvido chegue ao consumidor o mais rapido
possivel.

Com uma ideia solida de qual problema de mercado a sua startup resolver3,
€& hora de criar um produto minimo viavel para que vocé comece a aprender
sobre o universo da sua startup e, mais do que isso, valide o retorno dos
Investimentos ja feitos no seu hegdocio antes mesmo de o produto estar
completamente finalizado.

E fol jJustamente por isso que eu disse que o lema desse episddio é “testa
rapido, erra rapido, ajusta rapido e cresce rapido”. Seguindo uma proposta de
valor central e tendo um prototipo daquilo que vira a se tornar seu produto
final, sua startup conseguira coletar feedbacks reais bem valiosos.

Com isso, caso o MVP nao tenha alcancado resultados satisfatorios, vocé pode
ajustar as engrenagens do seu negocio, mas se a aceitacao do mercado for
boa e se a demanda for validada, sua startup podera continuar em frente.

O MVP garantira, sobretudo, que sua startup. nao dé passos muito largos e
acabe nao dando conta daquilo que foi prOJetado Em outras palavras, um
produto minimo viavel permitira gue seu negocio caminhe de forma
sustentavel, dlmlnumdc: expresswa ElE CE p055|bllldades da sta rtup falir
num futuro prommo - | S







Definindo um produto
minimo viavel

O lancamento do MVP mostrara a startup, por
meio dos feedbacks recebidos, o que precisa
ser feito para melhorar o produto ou até
mesmo se o negocio pode continuar
avancando para a formulacao do produto final.
De toda forma, avalie os feedbacks e tenha
certeza de que seu projeto nao precisa de
outros MVPs ou validacdes, para alinhar sua

proposta de valor com as reais necessidades do
mercado.



O MVP &, na maioria das vezes, um produto ou
servico que sua startup colocara no mercado.
Embora seja uma versao beta do produto final,
o MVP nao deve ter falhas nem ser inacabado. O
‘“MinimMo” tem a ver com entregar um produto
real com as funcionalidades basicas para o seu
funcionamento. O objetivo do MVP sempre sera
testar a sua solucao antes de investir muito
tempo e dinheiro na ideia — e acabar se decep-
clonando com o resultado.
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No dia 26 de novembro, a FCJ Venture Builder realizara a segunda edicdo do maior evento
sobre inovagao corporativa do Brasil. O 2° Corporate Venture Summit esta totalmente
focado em Inovacao Corporativa e traz conteudos exclusivos para empresas atentas as
~demandas do futuro = que na verdade — &€ AGCORA. Sera o maior evento presencial do
segmento em 2021 e nosso propdsito € promover um ambiente de imersdo e troca com

- empreendedores, investidores e executivos, emn uma programac¢ao com mais de 9 horas.
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https://space.fcjventurebuilder.com/corporate-venture-summit-2/
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5 para vocé?

Quais foram os principais insigh




